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Seminarabend-Thema:   Das Motiv der Kunden als Grundlage für Vermarktungsstrategien 

 

Vortragender:   Mario Typplt, Inhaber producting team, Erfinder d. Quaterback.Methode 

 

Dauer:    45-minütiger Impulsvortrag mit Praxisteil 

   
 
 
Unsere Partner & Sponsoren 

  
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

Kostenloser Wissenstransfer für Ihren Informationsvorsprung! 
 



Featuringéyour business! 

Ihr Produkt. Ihr Team. Ihr producting team. 



productingé ? 

Producting ist ein interner Prozess, der die Wertschöpfung des bestehenden Produkt-/ 
Dienstleistungsportfolios ausreizt. 

Producting schafft monetäre Marken - und Unternehmenswerte durch punktgenaue 
Positionierung. Ausgehend vom Produkt. 

Producting team PMA, unterstütz Sie beim Aufsetzen und als Begleiter Ihres individuellen 
producting teams. Vor Ort in Ihrem Unternehmen. Mit Ihrem Produkt. Mit Ihrem Team. 

Featuringéyour business! 

Producting unterstütz in allen Vermarktungsdisziplinen. Im Marketing, in der Werbung, 
dem Produkt Management, im Business Developement  und im Vertrieb. 



Von Motiven und der Wahrnehmung  

Das Motiv der Kunden als Grundlage für Vermarktungsstrategien  

Möglichkeiten und Tools, um Käufergruppen herauszufiltern, den Markt abzuschätzen 

und hemdsärmelig zu bedienen.  



productingé ? 

Featuringéyour business! 



Vortags-Themen 

Wiederholung zum Thema Neuromarketing 

Featuringéyour business! 

Produktnutzen in emotionale Werte umwandeln ð der Producting-Workshop 
ð Zuordnung dem Motivsystem nach der MIK-Methdoe  

Das Arbeiten mit diesen Erkenntnissen 

Das Arbeiten mit Zielgruppen anhand der Werteeinstellung ð 
die Quarterback.Methode  


